
Détail de l'offre : Account Manager H/F

Recruteur
Référence 22D1669656959

Titre de l'offre Account Manager H/F

Description de la mission Nous recherchons des personnes qui incarnent nos valeurs et qui ont envie de relever des

défis,

d'innover, d'expérimenter et de progresser rapidement. Nous sommes acteurs de l'amélioration

de nos

produits et du développement de chacun d'en nous-mêmes. Rejoignez-nous !

Ce que vous allez faire

Déployer la stratégie de la division et communiquer la politique commerciale Tork® sur

votre secteur (Région parisienne et région Grand Nord-Est)

•

Appliquer votre feuille de route et les priorités avec votre Manager pour atteindre les

objectifs de ventes et de rentabilité

•

En étroite collaboration avec les KAMs, mettre en place les plans d'actions et visiter les

Entreprise de Propreté/FM, les Distributeurs spécialisés et les gros sites "commerciaux"

•

• Former et animer les commerciaux des Distributeurs spécialisés

Prescrire les solutions Tork auprès des clients utilisateurs finaux, seul ou avec les

vendeurs de la Distribution spécialisée

• Veiller à la réussite des lancements des nouveaux produits

• Assurer une bonne relation avec l'ensemble des clients

• Piloter et suivre les activités dans le CRM

Type de contrat CDI

Télétravail Non spécifié

Client ESSITY

Localisation Paris

Pays Array

Description du profil Connaissance du milieu des entreprises de propreté et FM

Etudes supérieures Bac + 4/5 ou BAC +2/3 avec expériences commerciales significatives

de 3 à 10 ans

• Sens de l'analyse et maitrise des outils bureautiques (Word, Excel, Powerpoint)

• Orienté chiffres et performances

• Aisance relationnelle

• Maitrise des techniques de ventes et de négociation

• Bonnes capacités d’écoute, de communication et d’analyse

• Expérience CRM Microsoft Dynamics ou autres

• Niveau d’anglais professionnel indispensable

• Poste basé à Paris ou proche banlieue

https://alumni.skema.edu/

