
Détail de l'offre : Account Manager

Recruteur
Référence 19D1552476233

Titre de l'offre Account Manager

Description de la mission Vous serez la voix et l'esprit de Green-Acres auprès de nos clients Selon vos talents

linguistiques, vous travaillerez avec notre clientèle en France mais aussi à l'international.

Aujourd'hui, nous sommes présents au Portugal, en Italie, en Espagne, en Grèce, en Israël et

dans bien d'autres pays.

Vous accompagnerez nos clients et prospects tout au long de leur parcours sur Green-Acres

Rattaché(e) à l'équipe marketing & commercial, vous serez le point de contact privilégié de

votre portefeuille client (1 600 professionnels de l'immobilier).

Vous :

•	Développerez une relation de confiance et répondrez à toutes les demandes de vos clients.

•	Accompagnerez vos clients à toutes les étapes de leur parcours sur Green-Acres (essais,

conversions, renégociations et clôtures).

•	Développerez du chiffre d'affaires additionnel en vendant les offres adaptées à leurs besoins.

•	Recueillerez leurs feedbacks, les interpréterez avec l'équipe et proposerez des améliorations

concrètes de nos outils.

•	Gérerez proposerez des améliorations concrètes de nos outils.

Vous participerez à l'expansion géographique de Green Acres

Votre poste sera amené à évoluer !

Type de contrat CDI

Télétravail Non spécifié

Client Green Acres

Description de la société Green Acres est la plateforme d'annonces immobilières leader pour l'achat de résidences

secondaires en Europe et dans le monde.

Avec plus de 290 000 annonces dans 20 pays, notre portail concurrence les plus grands sites

d'annonces immobilières. Notre cible : les étrangers qui souhaitent s'installer en France ou les

français qui souhaitent s'installer à l'étranger.

3 millions de visiteurs viennent sur le site chaque mois pour trouver la maison de leurs rêves.

Où en sommes-nous ?

Numéro 1 des sites de résidences secondaires en Europe, Green-Acres cherche maintenant à

accélérer sa croissance via un déploiement géographique massif.

Nouvelle levée de fonds de 1 million d'euros début 2018 et croissance à vitesse grand V dans

toute l'Europe. D'ici 2020, nous avons pour objectif d'atteindre les 50% de croissance.

Aujourd'hui, nous sommes 20 employés dans l'équipe de Paris. 

Nos bureaux sont situés à Vavin (Paris 14ème).

Localisation Paris (75014)

Pays Array

Description du profil •	Vous êtes polyglotte.

•	Vous avez un bac +4/5.

•	Vous avez un mindset entrepreneurial, vous n'avez pas peur d'essayer.

•	Vous faites partie du top 10 des écoles de commerce françaises ou vous êtes titulaire d'un

diplôme universitaire équivalent.

•	Vous êtes reconnu(e) pour votre capacité à convaincre et persuader.

•	Vous êtes très à l'aise au téléphone.

•	Vous savez ce qu'est l'écoute l'active.

Si vous cherchez une entreprise qui vous permettra d'évoluer, ce poste est pour vous!

Expérience Débutant (-3 ans)

Profil
Secteur Immobilier

https://alumni.skema.edu/

