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acheteur (H/F)

Votre mission chez Manutan :

-Afin de supporter le développement de nos activités, nous recherchons un(e) Acheteur(euse)
Groupe F/H.

-Votre objectif principal est de mettre en place les actions nécessaires a l'atteinte des objectifs
de réduction des colts qui vous seront fixés.

-Responsabilités et missions du poste:

-Vous définissez et mettez en ceuvre la politique des achats afin de développer votre secteur
dans une optique d'amélioration des processus et de rentabilité

-Vous assurez le management des fournisseurs communs a plusieurs marchés stratégiques
dont vous avez la charge

-Vous constituez un panel de fournisseurs et développez avec eux des relations privilégiées
-Vous négociez avec les fournisseurs les prix, les obligations a respecter (criteres qualité,
délais de livraison, conditions de paiement, etc) et définissez les conditions contractuelles
-Vous tenez compte des contraintes |égales et savez les faire respecter

-Vous évaluez la performance des fournisseurs, mettez en place et suivez les plans de progres

-Vous assurez le calcul des atterrissages de chiffre d'affaires et de remises de fin d'année tous
les trimestres

-Vous suivez et analysez I'évolution des cours des principales matiéres premiéres

-Vous étes en charge des reportings réguliers et de suivi de budget achats pour le portefeuille

de produits gérés

-Vous veillez a la bonne réalisation des accords définis contractuellement et intervenez en cas
de litige avec les fournisseurs et/ou de non-respect des conditions d'intervention

lien pour postuler:

https://soc.re/YatUzQdH
CDI
Non spécifié
MANUTAN
Manutan, une entreprise qui bouge...
Que diriez-vous de participer a l'aventure Manutan, un des leaders européens de la distribution
multicanale d'équipements pour les entreprises et les collectivités. Aujourd'hui, Manutan c'est 2
200 personnes réparties dans 17 pays, pres de 700 millions d'euros de chiffre d'affaires, des
centaines de milliers de clients qui nous font confiance, et aussi :
Une entreprise ou il fait bon vivre, classée au Palmarés Best Workplaces France et Belgique
2018,
Un projet d'entreprise unique « Manutan rassemble des femmes et des hommes passionnés
par le commerce. Nous exergons notre métier en mettant la sincérité et la responsabilité au
ceeur de toutes nos actions, nous travaillons au progrés de tous, entreprenant ainsi pour un
Monde meilleur »,
Un Centre Européen proche de Paris, doublement certifié¢ HQE (tertiaire et logistique),
comprenant notamment les activités groupe, un centre logistique, une université, un centre
culturel, un centre sportif et un restaurant géré par un chef. Un lieu au service de ses salariés
et du projet commun,
Une Université au coeur du projet Manutan, pour permettre a chacune et chacun de :
Comprendre et partager la stratégie et les engagements associés,
Encore mieux faire son métier,
S'ouvrir a soi et aux autres,

Elle est aussi le lieu ou nous développons notre état d'esprit commun et imaginons l'avenir.
GONESSE
Array
Profil de candidat recherché :


https://alumni.skema.edu/

Expérience
Secteur

Nous recherchons une personne proactive et rigoureuse pour étre un(e) interlocuteur(ice)
reconnu(e) auprés de nos fournisseurs et de nos filiales.

De formation supérieure (école de commerce ou 3éme cycle) avec idéalement une
spécialisation achats, vous avez une expérience significative de 5 ans sur un poste similaire
dans la distribution spécialisée.

Vous savez communiquer clairement les objectifs et pouvez représenter votre manager sur
divers dossiers.

Vous étes un(e) véritable négociateur(ice) avec des qualités suivantes : engagé(e), force de
proposition, tenace, engagé(e), doté(e) de sens de I'organisation et bon relationnel, vous
savez manifester une curiosité des personnes et des produits.

Langue(s)

Une bonne maitrise de I'anglais est indispensable.

Expérimenté (3-10 ans)

Distribution B2B



